
• Mehrere Jahre Erfahrungen im Verkauf, vorzugsweise in der Med-Tech. Branche
• Service- und Dienstleistungsorientierung
• Ausgezeichnete Kommunikationsfähigkeiten und Verhandlungsgeschick
• Hohe Reisebereitschaft innerhalb der Region (Wohnhaft im Verkaufsgebiet)
• Führerschein Kat. B
• Selbständiges und eigenmotiviertes Arbeiten
• Hohe Eigenorganisation und sind in der Lage, sich schnell an veränderte 

Bedingungen anzupassen
• Französischkenntnisse von Vorteil

Hauptaufgaben: 

• Selbständiges Betreuen von Pflegeinstitutionen in der ganzen Region
• Ausbau und Pflege langfristiger Kundenbeziehungen, sowie Neukundengewinnung
• Vorführungen und Produkteschulungen vor Ort
• Bearbeiten von Kundenanfragen, sowie Stammdatenpflege im ERP-System
• Durchführung von Marktanalysen und Unterbreitung individueller Lösungen für unsere Kunden
• Planung und Teilnahme an Kongressen
• Mitglied Pikett - Team

 Wir suchen
Regionaler Verkaufsleiter / Key Account  (m/w/d) 
im Aussendienst in der Medizinaltechnik / Region Mittelland / Nordwestschweiz

Ihre Bewerbung 
Wir bieten Ihnen eine attraktive Vergütung, ein Firmenfahrzeug auch zur privaten Nutzung und die 
Möglichkeit, in einem wachsenden Unternehmen mit flachen Hierarchien und kurzen 
Entscheidungswegen zu arbeiten, Ausbildungsmöglichkeit Rehatechniker/In mit eidg. FA.  Wenn Sie 
diese Herausforderung anspricht, senden Sie uns bitte Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen an: 
bewerbung@senectovia.com

Per sofort oder nach Vereinbarung

Senectovia Medizinaltechnik AG in Urdorf/ZH, ist seit 1980 in der Medizinaltechnik-Branche tätig. 
Wir vertreiben und vermieten Anti-Dekubitus-Systeme, Mobilisierungs -und Adipositas Produkte 
an Spitäler, Kliniken, Pflegeinstitutionen und Privatpersonen.

Region Mittelland, Nordwestschweiz  (BE, BS, BL, SO, sowie Teile VS, JU & FR)

Ihr Profil: 

Wir suchen einen dynamischen und ergebnisorientierten regionalen Verkaufsleiter (m/w/d) 
im Aussendienst, der unser Vertriebsteam verstärkt. In dieser Schlüsselposition sind Sie 
verantwortlich für die Steigerung des Gewinns und die Expansion des Kundenstamms in 
Ihrer Region. Sie werden eng mit dem Kundendienst und der Geschäftsleitung zusammenarbeiten, 
um sicherzustellen, dass die Verkaufsziele erreicht und die Kundenbedürfnisse effektiv erfüllt 
werden.




